Auf der Systems bleibt das Fachpublikum unter sich

Die groBe Buhnenshow fallt aus

An den ersten Messetagen halt sich der Besucherandrang in Grenzen

Von Arndt Hegmans

»Wir brauchen die interessierte Ziel-
gruppe und keine Laufkundschaft®, sagt
Alfons Weber, General Manager der Te-
sis Sysware GmbH. Das Miinchner Unter-
nehmen beschiftigt 120 Mitarbeiter und
prasentiert sich in diesem Jahr zusam-
men mit ihrem Berliner Partner, der Vol-
cker Informatik AG, auf der Systems. Bei-
de Unternehmen bieten Lodsungen zur
Netzwerksicherheit an und versprechen
sich von ihrem Auftritt ,,den Dialog mit
potenziellen Kunden®, sagt Weber. Zum
Auftakt der fiinf Messetage in den Hallen
des Messezentrums Riem ist der Manager
auf den effizienten Businesstalk ausge-
richtet.

Die interessierten Laien sind auf der
diesjahrigen Systems die Ausnahme. Die
Informations- und Telekommunikations-
messe, die heuer zum 25. Mal in Miinchen
stattfindet, ist schwerpunktmaBig auf
das Fachpublikum ausgerichtet. Die ein-
zelnen Laien, die durch die Messehallen
ziehen, fallen deshalb schnell auf. Franz
Kraxenberger ist einer von ihnen. Der
Hauptschullehrer aus Kirchseon weil}
um seinen speziellen Status. ,Hier sind
die meisten im Anzug und machen Busi-
ness. Da komme ich mir ein wenig verlo-
ren vor“, sagt Kraxenberger schmun-
zelnd. Er selbst tragt Jeans und Hemd, da-
riiber eine Cordjacke. So schlendert er
durch die Gange und schaut sich die ver-
schiedensten Stande der Aussteller an.
Im Gegensatz zu der Glanzzeit der Messe
vor dem Platzen der Dot-Com-Blase im
Jahr 2001 sind die Ginge heuer nicht
uberlaufen. Am Education-Center bleibt
Kraxenberger langer stehen und infor-
miert sich liber padagogische Lernpro-
gramme fiir den Computer. Uber die An-
gebote lisst sich Kraxenberger eine Aus-
wahl von Broschiiren zusammenstellen
und verabschiedet sich. So versuche er
auf dem Laufenden zu bleiben, sagt er.

Sieht man vom Stand der T-Com und
der monstrésen Vodafone-Burg einmal
ab, sind die meisten Stande auf der Sys-
tems eher kleinteilig. Typisch dafir ist
der Auftritt von SAP. Die Walldorfer
Software-Firma prasentiert sich und ih-
re Kooperationspartner an kleinen Info-
terminals unter ihrem Dach. ,Die Sys-
tems ist in unserer Bewertung eine regio-
nale Mittelstandsmesse*, sagt der Leiter
des Unternehmensbereichs Mittelstand,
Andreas Naunin. ,Deswegen haben wir
auch keine grofle Bihnenshow mehr”, er-
ginzt Pressesprecherin Ulrike Raidl
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Auf der Systems ausgestellt ist zum Beispiel ein CD- und DVD
kann bis zu acht Medien gleichzeitig kopieren.

Die Miinchner Netcos AG versucht das
sprode Stinde-Einerlei mit bescheide-
nen Mitteln aufzubrechen. Als Blickfang
an ihrem Stand dient eine Motorrad-
Rennmaschine, die mit dem Firmenslo-
gan ,Wenn sie heute Ihre Daten verlie-
ren, sind sie morgen noch im Geschaft?
beschriftet ist. Der Satz soll auf das Ser-
viceangebot, die automatische Datensi-
cherung, hinweisen. Netcos beschaftigt
sieben Mitarbeiter, ist zum ersten Mal
auf der Systems und hat das Ziel ,einen
Partner mit einem groflen Vertriebsnetz
zu finden®, sagt Firmengrinder Stanis-
law Panow. Die Kontaktaufnahme zu
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den Endkunden wie Steuer- oder Rechts-
beratungen, deren Wohl vom Erhalt ih-
rer Datenbanken abhinge, erwartet Pa-
now nicht. ,, Wenn wir einen Partner fin-
den, dann hat sich der Auftritt aber hier
schon gelohnt.

Derweil spricht Alfons Weber von der
Tesis GmbH schon seit gut einer Stunde
mit einem Interessenten. Als sie sich ver-
abschieden, strahlt der vorher noch ange-
spannt wirkende Weber. Aus diesem Ge-
sprach konne sich etwas ergeben, sagt er.
Zumindest in seinem Fall scheint die Mes-
se, die noch bis Freitag, 27. Oktober,
lauft, ihren Zweck zu erfiillen.



